
 

 

 

 

 

 

 

 

上海复勤商务咨询有限公司 
 
企业详情 

企业官方注册名称：上海复勤商务咨询有限公司                            

企业常用简称（英文）：Innovation Empowerment Center                                             

企业常用简称（中文）：创新赋能中心                                               

所属国家：中国                                                        

中国总部地址：上海市杨浦区昆明路1209号尚凯商务大厦副楼604                                                    

网址：www.innoenterprise.com                                                             

                  

所属行业类别：领导力发展培训、个人能力发展、其他：创新赋能—落地的创新

项目、专业能力发展                                                                                             

在中国成立日期：2018年                                                  

在中国雇员人数：45                                                                                                    

 

业务详情 

1、主要客户所在行业：快速消费品、生命科学（如医药，医疗器械等）、汽车及

零部件、IT信息技术，半导体及通讯、零售业与电子商务、其他：家电                                                                                           

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一： 

所提供的 

服务类别 

专业能力发展 

客户公司性质 外商独资 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

传统的业务模式已经无法满足业务进一步提升的要求。业务团队

意识到需要通过创新来实现开发新产品和服务丶降低成本的业务

目标。团队尝试过头脑风暴，世界咖啡等工作坊的形式，试图通

过产生创意来解决问题，但最终效果并不是很理想。 

 



具体服务内容 

 

 

一次为其2天的培训；一个月线下研究；2次为期1天的工作坊；3

个月项目推进。来达到突破业务瓶颈，提升团队创新能力，，形成

创新项目，产出实际成果。 

 

服务成果 

 

 

已经有3个创意点子获得公司内部立项，并开始在公司内推行；95%

以上的参与者对自此的学习项目表示愿意推荐给其他同事与朋

友； 

该项目共梳理出4大类25个业务痛点和挑战丶总结出部门10大变

革驱动力丶产出20+个创新机会。 

 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

专业能力发展 

客户公司性质 外商独资 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

建立创新流程 

开发创新项目 

培养创新经理 

 

具体服务内容 

 

 

流程设计 

能力培养 

系列创新活动辅导 

创新中心设计和装修 

定制创新系统流程 

3期创新培训 

一本创新经理实践手册 

创新工作坊3次 

创新中心装修设计 

 

服务成果 

 

 

1.从传统电信运营商的研发思维模式转向创业型互联网公司的模

式 

2.应用了实际的创新流程和工具 

3.打磨了一个高效的创新团队 

4.创新中心成为一个创新人才社区的活动场所 

5.其中一个概念设计获得红点奖 

6.培养了3位非常优秀的创新经理 

 



 

客户三： 

所提供的 

服务类别 

专业能力发展 

客户公司性质 合资 

客户公司行业 其他：家电 

客户当时的需求 

 

家电行业竞争的游戏规则已经经历了价格竞争，品质竞争的时代，

目前已经进入产品概念竞争的时代，未来是生态链协同竞争的时

代。这种背景下，客户希望打造一支具有强大的创新能力团队。

而培养创新能力最有效的方式就是用正确的方法做一个成功案例

出来。只有做出成功的产品。才能真正掌握创新能力。 

通过学习与项目实践，掌握以客户洞察驱动的产品创新前端流程

与方法，最终提升产品创新的成功率。 

 

具体服务内容 

 

 

机会识别与客户洞察培训工作坊 

市场调研 

数据分析与概念开发 

原型制作与概念测试 

商业计划 

商业提案设计 

商业路演与总结 

 

服务成果 

 

 

热水器的趋势分析 

2个产品创新机会点（聚焦高端品类创新机会，针对女性细分人群

的产品创新；针对健康主题的产品升级） 

提炼出三个影响业务的三个关键洞察，出了3个具体的产品概念 

*2016年打造出一款平均售价5000以上的爆款热水器，三个月销量

上万台，很好地对竞争对手形成“盖帽”效应。 

 

档案内容更新于2018年7月 


