
 

 

 

 

 

 

 

 

广州市易中企业管理咨询有限公司 
 

企业详情 
企业官方注册名称：广州市易中企业管理咨询有限公司                            

企业常用简称（英文）：Yizhongpx                                             

企业常用简称（中文）：易中优学销售职业训练中心                                              

所属国家：中国                                                        

中国总部地址：广州                                                      

网址：http://www.yizhongpx.com                                                           

                  

所属行业类别：销售培训                                                                

在中国成立日期：2014年6月23日                                                  

在中国雇员人数：10                                                                                                 

 

业务详情 

1、主要客户所在行业：生命科学（如医药，医疗器械等）、IT信息技术，半导体

及通讯、金融服务（如银行，保险，财富管理等）、机械制造、电子电气                                                                                          

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

该公司在依靠技术创新与政策支持大环境下，虽有迅猛发展速度，

但在「智慧校园」信息化系统解决方案的义务线上，同样面临着

行业竞争激烈，价格战与关系营销为主、销售周期太长，赢单率

低等诸多业务挑战。基于此，该公司京津冀HRBP团队希望引进一

套专业销售方法论，找到可持续提升业务绩效与人均产能的销售

模式，进而形成销售组织的统一销售语言与行为标准。 

 



具体服务内容 

 

 

 提供了两天完整版的【协同式销售：与买方共赢的大客户销

售方法路】内训课程服务，在培训新知识新技能的同时，结合该

公司实际商机案例，进行实战研讨与练习； 

 提供了两天一夜的【销售流程定制与销售工具开发工作坊】

服务，与该公司业务专家一起，围绕【智慧校园】解决方案中的

“智学网”产品进行了销售流程与销售工具的开发 

 整理输出了【大客户销售业务指导手册】 

 目前该公司总部正在计划引进易中优学在线版权课程【B2B销

售精鹰训练营在线课堂】，作为该公司全国销售团队的持证上岗学

习材料。 

 

服务成果 

 

 

“该公司销售流程定制与销售工具开发工作坊”属于微咨询项目，

产出该公司教育产品的顾问式销售流程与销售工具系列成果，形

成销售团队未来的统一的销售语言与行为标准，也将成为销售人

才培养与考核的重要标准与依据，具体项目成果列举如下： 

 一套高效开发新客户新市场的业务拓展方法：成功推动所有

该公司技术的目标潜在客户对该公司产生信任度与好奇心，创建

出有效需求；同时，让80%的销售资源投入到20%的优质客户开发

中，让20%的优质客户创造出80%的营收利润； 

 一套科学定义的销售流程与销售技能/工具体系：通过该公司

销售实战经验萃取与协同式销售方法论的结合，形成可学习可复

制可检验的业务指导手册，帮助销售组织实现整体成长，让成功

经验在销售组织内部实现快速复制，让80%的普通销售人员成长为

销售高手； 

 一套科学的销售漏斗分析与商机管理体系：销售管理者从此

多了科学管控视角，引领团队朝着正确的可持续性发展的方向迈

进；还可以基于CRM客户关系管理系统，让客户管理、联系人管理、

商机管理、销售过程/行为管理、可视化销售数据管理成为现实； 

 一套可内部传承的销售能力训练方案：可以在未来无需依赖

外部专家，就可以由内部销售骨干及管理者进行赋能交付的定制

化培训及训练体系。 

 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 外商独资 

客户公司行业 机械制造 

客户当时的需求 

 

作为世界500强公司以及特种设备生产与服务的专业机构，该公司

与旗下约克空调品牌在中国家喻户晓。针对该公司的新设备销售、



设备改造服务销售、设备维保服务销售团队，需要引进一套世界

级的销售方法论，借以统一销售团队的工作模式，提高团队沟通

效能，并且让销售组织的成功经验能得以高效复制 

 

具体服务内容 

 

 

1、 需求调研：在合作洽谈阶段，与客户方培训部门及业务部门

负责人呢进行了多轮的在线会议，精准“把脉”，厘清需求 

2、 课程设计：针对不同的学员群体和其业务模式的独特性，每

次课程都会进行个性化定制 

3、 课程交付：课程采用“经典销售方法论+企业实战商机案例研

讨”为主要教学形式，在教授新知的同时，借助一套销售工具开

发的电子表格，让每个学习小组在课程中及时记录和沉淀出学习

成果，生成与实战案例匹配的销售工具开发成果 

4、 课程迭代：每次课程都在上一次课程的基础上进行重点迭代，

力求完美。 

 

服务成果 

 

 

1、 从2017年7月至今，已经帮助该公司进行了四次完整的协同式

销售方法论课程交付，获得客户极大好评； 

2、 课堂中采用学员分组形式，每组拿出一个实战案例进行全程

研讨与练习，生成案例工具开发成果，降低了培训结束后的行为

转化难度； 

3、 从2017年首次尝试合作，一直到成为该公司目前唯一指定的

销售方法论训练专家，我们的专业服务能力受到客户的极大认可 

 

 

客户案例三： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 金融服务（如银行，保险，财富管理等） 

客户当时的需求 

该公司在 200 余家分支机构的支持下，公司在全国范围内已合作开设 5000

多家专属代理人社区门店（以下简称“社区门店”），专业服务于社区家庭

及小微企业。 

 

该公司在全国范围内已合作开设5000多家专属代理人社区门店

（以下简称“社区门店”），专业服务于社区家庭及小微企业。 

为更好地推动直属代理门店的健康发展，全面提升社区门店的服

务素质与销售效能，该公司总部计划启动【精英店长客户经营能

力提升】微咨询项目计划，围绕门店发展所遇到的业务挑战，聚

焦真实业务场景中的客户营销与客户经营技能，以服务营销流程

梳理、销售辅助工具开发、销售能力训练体系定制、成功营销模

式复制为主要项目任务，形成该公司社区门店服务营销方法论的

统一语言与行为标准。 



 

具体服务内容 

 

 

基于“正心诚意，赋能于企”的服务理念，在双方的坦诚沟通与

相互能力评估后，我们提出【华腾飞计划：该公司专属代理门店

发展能力实战训练营客户经营能力提升”项目方案： 

 
1、全国四地近20个门店以及集团高管的实地调研走访+调研报告

+解决方案建议书 

2、3天2夜的北京【场景化销售流程定制与销售工具开发工作坊】 

3、该公司定制化训练课程开发以及销售训练手册开发 

4、全国2天版的示范课讲授（广州/沈阳/程度/杭州/宁波站） 

5、上海4天2夜的该公司腾飞计划内部讲师认证工作坊 

 

服务成果 

 

 

1、 开发出了一套该公司专属的车险/非车险销售流程与销售辅

助工具体系 

2、 提供了一套该公司专属的“集客-打单-客户维护”的整套营

销方法论体系 

3、 提供了一套“讲师手册+学员手册+训练手册”的该公司内部

复制资料 

4、 该公司培养了超过40名的内部讲师，并通过该批讲师在全国

各地进行了超过200场的【腾飞计划】课程讲授 

5、 目前正在进一步辅导该公司进行方法论落地转化和销售管理

梯队人才培养的进阶项目设计。 

 

 

档案内容更新于2019年7月 

深度调研 

服务营销流

程定制与销

售工具开发 

实践反馈与

成果优化 

定制化课件

及训练手册

开发 

内部教练认

证 


