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创新为主导的企业文化 (Innovation Driven Culture)、

客户为中心的设计理念（Design Thinking) 

具体服务内容 

 

通过邀请国外3名知名“领导力”专家/教授，进行3堂为期90分钟

的在线直播答疑课。前60分钟由教授进行主题演讲，后30分钟由

高管和教授进行研讨和答疑。这三位教授分别是： 

1. 斯坦福大学设计学院媒体实验主任 - Justin Ferrell 

2. 杜克企业教育学院的 - Kevin O’Leary 

3. PCA法律首席学习官、刑事律师协会内堂会员 - Adam pacifico

服务成果 

 

通过本次学习帮助管理者掌握更好地了解客户的社交、情感和生

理需求等技巧。应用能帮助企业将客户需求转化为以人为中心的

解决方案的方法。使用思维技巧快速产生、发展和测试新想法。

通过快速原型获得反馈，降低新想法的风险。通过实际的项目挑

战来展示学习成果，比如洞察报告或产品和服务的原型。 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

领导力发展培训 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 金融服务（如银行，保险，财富管理等） 

客户当时的需求 

- 针对人群： 

1. 客户集团内部的专业公司34家 

2. 客户外部的合作企业1400+家 

- 需求：数字化转型方向下的领导力、思维、决策相关的在线学

习课程，通过完整的理论知识体系的学习和运用，能够帮助管

理者形成体系和的数字化思维，应对企业接下来即将会面对的

各种机遇和挑战。 

具体服务内容 

 

1.《商业数字化战略》 – 驱动企业数字化推动业务增长 

- 针对传统行业高管必修、想学数字转型战略和前沿商业模式的

企业高管 

- 帮助管理者快速掌握数字化战略的核心 

2.《数字营销》 – 推动营销转型、赋能业绩增长 

- 针对企业领导者和营销专家 

- 帮助传统行业60天洗牌传统营销，人工智能助力现代营销，抓

住互联网红利！ 

3.《大数据：决策和管理》 – 用数据创造企业竞争优势 

- 企业最高决策者和各个职能业务负责人 

- 了解到大数据相关知识及其在商业分析当中的应用，对业务问

题进行预测性和规范性分析，开发数据驱动决策模型，从而提高

公司运营效率 

服务成果 

 

服务成果目前主要是针对客户的内部专业公司，提供了数字化

转型的Lite课程，帮助了他们学会： 

- 驱动企业数字化，推进业务增长，使企业在数字化时代能够蓬



勃发展 

- 融合传统营销和商业目标，从而推动营销转型，赋能业绩飞速

增长。 

- 用大数据创造企业竞争优势，从而提高整体公司运营效率 

 

档案内容更新于2021年5月 


