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具体服务内容 

 

 

针对客户的实际情况，SCG优训咨询决定将《大客户销售谋攻之道》

与训战合一学习链相结合。这门课程的核心价值在于：了解B2B

销售过程中，如何进行谋略和布局，有效帮助学员从人、业务、

流程三个层面来把控项目和客户，进而提升销售赢单率。而训战

合一学习链的核心价值在于，帮助销售团队实现从知识获取到行

为转变，最终实现长久的业绩提升。 

 

（1）标准课程轮训：SCG通过其特有的标课服务，优选3-9个已完

结项目来进行案例复盘，帮助学员完成知识获取。 

 

（2）沙盘定制课程：针对政府、教育、医疗等多个行业的打单情

况，设计与之配套的流程沙盘，通过沙盘的呈现形式，高度模拟

和还原实战，真实PK从商机到赢单的全过程，帮助学员实现技能

初现。 

 

（3）内部讲师授证：让销售经理充分掌握方法论和工具，做到既

能培训销售，还能辅导销售打单。根据讲师的水平分为3个级别，

教练的定位是解惑，负责实战辅导；讲师定位是传道，负责授课

轮训；顾问的定位是传道、授业、解惑，负责授课轮训+实战辅导，

从而帮助学员达到技能固化。 

服务成果 

 

 

现阶段，SCG优训咨询通过标准课程，统一语言完成销售布局和人

才盘点。通过定制课程，统一行为，明确销售流程，形成管理销

售工具，并通过项目汇报模板，培养了一批TTT认证培训师，从企

业内部贯彻流程的使用。在下一阶段的合作中，SCG还将开展销售

大赛，帮助学员将方法论与实战融会贯通。 

 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 外商独资 

客户公司行业 互联网与游戏业 

客户当时的需求 

 

在新冠疫情常态化的大环境下，目前线上培训与线下培训已不是

单向的选择，而必须成为互补的关系。A公司方面曾明确表示 2020

年度会有相应的学习计划。为此，SCG 优训咨询研发了线上学习

精英训练营，确保学员不仅能够学有所成，还要学有所获。 

 

具体服务内容 

 

 

2020 年第四季度，A公司从总代理中筛选了 80 余位 TOP SALES，

选择了《大客户销售谋攻之道》课程进行学习。历时 8 周，SCG



优训咨询通过分析学习情况，进行全程跟踪及辅导，定期提供匹

配课程知识点的相关文章，同时有顾问在线答疑，撰文深入阐述。

按照规定进度完成课程的学员，可获得额外的课程要点总结，超

前完成规定进度的学员，可获得更多福利，充分调动学习积极性。

 

服务成果 

 

 

通过此次学习，A 公司发现 SCG 线上课程与其他学习项目相比，

更加落地，互动性与实操性更强，优化了传统线上学习片面性的

弊端，将授课的过程从提供思想走向促进思想，让大家在学习过

程中，充分反思以往自己的销售习惯，并做出积极调整。 

 

 

 

档案内容更新于2021年5月 


