
 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

深圳法大大网络科技有限公司 
 

企业详情 

企业官方注册名称： 深圳法大大网络科技有限公司                                    

企业常用简称（英文）：      Fadada                                             

企业常用简称（中文）：____法大大                                

所属国家： 中国                                                       

中国总部地址： 深圳                                                

网址： www.fadada.com                                          

所属行业类别：电子签名及电子合同                                                             

在中国成立日期：   2014年11月19日                                              

在中国雇员人数： 500                                              

 

业务详情 

1、主要客户所在行业: 快速消费品、汽车及零部件、  金融服务（如银行，保

险，财富管理等）、机械制造、房地产业                                                                       

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一 ： 

所提供的 

服务类别 

电子签名及电子合同解决方案 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 生命科学（如医药，医疗器械等） 

客户当时的需求 

客户一致药业股份有限公司（简称客户一致）是中国医药集团有

限公司、客户控股股份有限公司旗下综合性医药上市公司，是客

户全国唯一医药零售整合平台，业务涵盖“药品分销+医药物流+

医药零售+工业投资”的全产业链条，下属子公司达到110家，员

工3万多人。客户一致遇到的难点是如何解决现有的数字化系统

的业务融合与流程管理问题，具体表现在：1、集团与分子公司

多层级电子印章权限管控问题；2、集团与分子公司组织架构管

理问题；3、集团与分子公司多层级合同模板与文档权限管理问

题。 



 

具体服务内容 

 

电子合同在线签约服务：支持PC端和移动端的无缝操作，基于

规范印章管理、提升了用印安全、改善工作效率。 

便捷的合同管理保证：基于法大大实名认证、数字证书、可信时

间戳、区块链、防篡改和留痕等技术以及覆盖各行各业的海量合

同模板和合同智能审核功能，客户一致轻松实现了合同的快速审

核、安全批量签署以及一键归档、调取，将以前动辄几周的签约

周期缩短至最快几分钟就能完成，有效提升了企业的签约及合同

管理效率。 

在线举证及法律服务保障：法大大拥有电子签厂商中拥有最完

善的出证服务体系，助力快速举证处理纠纷，根据集团内部实际

的业务需要出具数字签名保证报告、数据取证保全报告、电子证

据信息保全证明书和法大大电子签名技术报告等； 

本地平台支持自助出证操作，无需人工进行，通过与致远CIP平

台进行互联，提供出证接口，实现用户通过致远OA系统在线出

证，无须线下进行人工操作，节省人力物力。 

 

服务成果 

 

 

通过法大大电子印章管理系统，客户一致目前已顺利实现总

部印章的电子化，显著提升用印效率的同时，也为后续子公司的

电子印章应用打下基础。 

 

一方面，降低用印风险。通过法大大电子印章管理系统，客户一

致优化了印章使用的数据分析并建立了可视化电子台账，让所有

电子印章的启用时间、授权情况、使用次数、使用频率等全程留

痕可追溯。与此同时，还实现了根据印章的风险等级，规范印章

使用与审批流程，加强用印风险管控，让印章盗用、冒用等问题

无处遁形的同时，也进一步提升了公文保密性。 

 

另一方面，提升用印效率。基于印章在法大大平台电子化集中管

理后的规范流程，客户一致的用印效率得到了显著提高。在员工

隔离和封控期间，客户一致通过电子印章平台实现线上用印，保

障业务的正常开展。至今，客户一致的红头文件也已实现线上套

头盖章出文，关联公司可迅速互签等，进一步提升了企业运转效

率。 

 

 

客户案例二：  

所提供的 

服务类别 

电子签名及电子合同解决方案 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 快速消费品 



 

客户当时的需求 

客户是一家大型数字化快消品公司，业务涵盖方便食品，饮品，

面粉等三大板块，产品销售遍布全国，并远销50多个国家和地区。

客户的核心诉求：1、搭建集团统一电子签平台，实现全场景实现

数字化签约，提高集团对内外部单位管理的效率；2、提供合规化

签署平台，确保内外部用户主体的真实身份，整个签署过程满足

相关法律法规要求，并提供完善的出证体系，满足客户解决合同

纠纷的要求；3、基于电子签章平台，形成企业统一的合同信息化、

数字化管理平台，对合同整个生命周期进行流程化线上管控。 

具体服务内容 

 

销售场景服务：1、法大大提供电子签平台，统一与博智CRM系统、

面粉商城小程序、面粉商城PC端深度集成。实现销售场景在两种

业务模式的销售合同与对账单全流程线上电子化管控；2、提供批

量签署接口能力，实现审核之后的合同批量自动签署；3、提供创

建签署任务接口能力，可实现要求经销用指定印章签署。 

HR场景服务：1、与企业内部的红海EHR系统集成，实现24个协议

文件全流程线上数字化管控；2、客户集团通过hr系统进行在线合

同上传、合同发起签署、合同归档管理等流程；3、员工通过接收

短链的方式，登录到法大大平台完成实名认证、人脸识别、签署

电子合同等流程；4、催签api接口能力，帮助hr一键提醒员工签

署。 

物流场景服务：1、业物流系统TMS、DMS集成，实现销售运输协议

与调拨运输协议的线上签署；2、大电子签平台提供阻塞和解阻的

接口能力，解决司机与签收人之间有时间间隔签署的问题，实现

司机和签收人在相应的业务节点完成签署。 

 

服务成果 

 

 

客户人事场景、销售场景已顺利上线，签署量将近6万，集团旗下

46家分子公司、24个生产基地，近3万个员工逐步全面重新签署人

事场景涉及到24个文件。 

 

降本增效：合同制作、存储和管理成本大幅降低，合同签署周期

缩短89%，成本节省超过90%；预计采用电子合同每年平均节省近

800万成本。 

对外高效服务：充分利用信息化手段，打通对外服务的最后一公

里，提升企业对外的服务水平。从而提升集团整体的业务效率； 

安全合规管理：凭借第三方电签平台的安全合规优势，来搭建集

团的电签平台，实现集团多个业务体系下法律法规要求下进行线

上签署，并保障电子合同数据的信息安全； 

数智化管理：利用电子签名技术，提升客户数智化创新优势，提

高客户在行业的品牌影响力。 

 

 

客户案例三： 



 

所提供的 

服务类别 

电子签名及电子合同解决方案 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 快速消费品 

客户当时的需求 

客户作为国内具有实力和影响力的综合性智慧大家居企业集团，

人员规模10000+，2022年营收87.3亿。旗下拥有xx客户、xx、xxx

三大品牌；中国区域布有十大生产制造基地（2个在建），在中国

市场拥有10000多家销售网点，产品远销全球多个国家和地区。

2022年10月，客户公司股票在深圳证券交易所主板上市。 

 

秉承着“持续改善人们的智慧家居生活品质”的企业使命，

客户始终坚持科技创新和理念，不断开发满足和超越客户需求的

产品和服务；追求客户极致体验，保持质量、服务、成本、性能、

环保等方面的持续领先，引领中国智慧家居行业发展；通过实施

全球化、智能化、物联化打造智慧家居集团，运用多品牌多品类

协同，打造智慧家居全产业链；为客户提供高品质的智慧家居整

体解决方案，向“成为国际一流的智慧家居整体解决方案提供商”

的愿景迈进。 

 

基于此，客户不仅屡屡发力智能家居制造，更不断创新企业

的数字化升级。电子合同成为企业经营成本显著降低的抓手，同

时还能进一步加强对业务合同及单据的合规监管，有效规避“交

易先行、合同后补”的风险，为业务开展的合法合规性保驾护航。 

 

具体服务内容 

 

与上千家经销商和供应商高效签约 

作为拥有三大核心品牌和过万家销售网点的家居企业，客户拥有

完整且庞大的经销商体系，对与经销商合规、高效地开展合作尤

为重视。对此，客户相关负责人表示，以前与 1000多家经销商

签署经销框架协议，往往需要耗时一个季度才能全部完成。上线

法大大之后，签署一份合同的时间从 5-7天缩减到了 1天左右，

甚至最快几分钟就能完成，成功提效 85%，大大缩减了与经销商

们的签约周期，让业务开展更顺畅。 

与此同时，法大大还与客户采购部的 srm 系统顺利集成，实现供

应商采购合同的在线签署，不仅有效提升了采购效率，全程留痕、

可追溯的签约方式更助力企业优化采购流程、实现阳光采购。 

 

规避合作风险，加强业务风控 

过去，由于纸质签约周期太长，企业为了保障业务的正常开展，

常常需要面对“交易先行，合同后补”的情况，风险与合规问题

也随之而来。而借助法大大的高效签约，相关问题迎刃而解，合

同签署成为了业务开展的良好助力。 



 

服务成果 

 

节省签约成本，实现低碳发展 

与传统纸质签约相比，法大大全流程线上进行的签约方式还能为

客户节省纸张费、打印设备费、邮寄费、仓储费以及人员管理费

等一系列签约成本。从低碳的角度来说，还可以减少纸张生产及

打印过程中的温室气体排放、减少寄送纸质文件的运输过程中的

温室气体排放、减少快递包装物的生产和废弃物处理温室气体排

放，助力环境保护，实现企业的绿色发展。 

 

作为家居行业的数字化转型先锋，客户在本次与法大大的合作对

接中，展现出了极高的数字化建设专业度，对于电子签建设也有

着清晰且极具前瞻性的规划。 

 

客户数字化运营中心负责人表示：“当初选择法大大，一方面是看

中法大大在家居、陶瓷等行业具有诸多成功经验，对于项目的实

施、上线以及应用都展现出了十足的专业性；另一方面是因为法

大大对于行业合规优化的建议十分契合我们的发展方向。我们期

望接下来让法大大电子签与更多的业务场景融合，进一步助推企

业的高质量发展。” 

 

档案内容更新2024年09月 


